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Bioperio™ : Chi siamo

Bioperio ® ¢é il Network italiano per la cura della parodontite negli Studi Odontoiatrici.

Il nostro scopo ¢ aiutare a sviluppare e potenziare il reparto di Parodontologia all'interno
degli Studi Odontoiatrici generando un aumento di flusso di pazienti e di entrate ricor-
renti, generando un posizionamento differenziante e un vantaggio competitivo per lo
Studio.

Tutto questo grazie al Protocollo Cinico Bioperio ®, un modello unico per il trattamento
delle malattie gengivali che viene trasmesso al team dello studio insieme a un modello
di gestione extraclinica e strumenti per aumento della performance




Ricerca

Bioperio® & il network italiano nato

dalla ricerca scientifica e clinica del
Professor Filippo Graziani, in collaborazione
con I'Universita di Pisa.

Protocollo Innovativo

Bioperio® & un protocollo
minimamente invasivo, disegnato per
gestire tutti i casi di parodontite con
un importante successo clinico ed un
alto livello di compliance del paziente.

Team di esperti

Bioperio® forma un Team di esperti in
Parodontologia, per diagnosticare e trattare casi
di malattie gengivali, creando e rafforzando un
vero e proprio reparto

di Parodontologia all'interno dello studio.

www.bioperio.it




Perche entrare nel network Bioperio® ?

| centri Bioperio® espandono la propria attivita clinica ed extra-clinica tramite:

Etico & Clinico

Beneficio per i pazienti (orale, sistemico, qualita di vita)

Performance

Aumento del Volume di affari di Parodontologia (7-8 volte)
Aumento della reddittivita generale

Aumento delle terapie di supporto (2-3 volte)
Potenziamento Igiene Dentale

Team

Crescita e Fidelizzazione del team clinico
Attrativa per collaboratori e igienisti
Know-How extra-clinico

Immagine

Miglioramento del vantaggio competitivo dello studio partner Bioperio
Spin-off Universita di Pisa

www.bioperio.it



Vantaggio competitivo

Miglioramento del vantaggio competitivo e dellimmagine
dello studio partner, grazie alla strategia fondata sullalta specializzazione

Formazione del team

La formazione, che verte sia sull'area clinica che extra-clinica, viene svolta
continuamente ed é fondamentale per coinvolgere tutto il team

Marketing ed organizzazione

il protocollo Bioperio® prevede anche un supporto sia in termini organizzativi
che in termini di marketing (newsletter per i pazienti, app e visual merchandising ecc.)

Club esclusivo

. L@ : . . oy
Entrare nel mondo Bioperio  significa far parte di un club esclusivo, dove & possibile
godere di convenzioni dedicate e crescere grazie al confronto con altre realta
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Perché Bioperio™ & un'opportunita di crescita

Le malattie gengivali nel mondo

Secondo gli studi pit importanti del settore, le malattie gengivali colpiscono 9 perso-
ne su 10 nel mondo. La parodontite, nelle sue forme pit severe, colpisce I'11% della
popolazione.

90% 11%
Prevalenza di Gengivite Diffusione di forme severe di
nel mondo (1) Parodontite nel mondo (2)

Un’opportunita da intercettare
Oltre 1 persona adulta su 2 in Italia & affetta da Parodontite

e o 8 @ * o * o *e o
R*ARRARAAARAN
Diffusione della Parodontite
47%  in tutte le sue forme (3)

(1) Chapple, 1. et al. Primary prevention of Periodontitis: managing gengivitis. ] Clin Periodontol 42, s71-s6 (2015).
https://dol.org/10.1038/s41415-022-4113-1

(2) Kassebaum, N. . et al. (2014). Global Burden of Severe Periodontitis in 1990-2010: A Systematic Review and Meta-regression. Journal of Dental
Research, 93(11), 1045-1053. doi. org/10.117 (3) Eke Pl et al. Prevalence of periodontitis in adults in the United States: 2009 and 2010. ] Dent Res. 2012
Oct;91(10):914-20. doi: 10.1177/0022034512457373. Epub 2012 Aug 30. PMID: 22935673. 7/0022034514552491

(3) Aimetti M et al. Prevalence of periodontitis in an adult population from an urban area in North Italy: findings from a cross-sectional
population-based epidemiological survey. ] Clin Periodontol. 2015 Jul;42(7):622-31. doi: 10.1111/jcpe.12420. Epub 2015 Jun 25. PMID: 25970460

(4) Ricerca Key-Stone Panel di oltre 50.000 pazienti, aggregato data base gestionali di circa 20 studi dentistici.




4.6 %

In Italia, il fatturato di
Parodontologia corrisponde solo
al 4,6% del fatturato totale medio
degli studi dentistici (4).

Il protocollo Bioperio®
rappresenta una grande
opportunita per intercettare e
trattare casi parodontali aiutando
i centri partner a risolvere

i problemi gengivali dei loro
pazienti.

www.bioperio.it
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[ servizi del mondo Bioperio

[ centri Bioperio® espandono la propria attivita tramite:

SERVIZI CLINICI

Percorso Parodontite | & Il
Percorso Parodontite Ill & IV
Percorso Perimplantite
Percorso Gengivite
Supporto alla Terapia di Mantenimento
Supporto Screening

Percorso Alitosi”




SERVIZI EXTRA-CLINICI

Branding (Immagine)

Comunicazione on-line

Comunicazione off-line

Formazione e Follow-Up

PRENOTA UNA VISITA

(Academy& Periocampus)

Club esclusivo

PerioMind/Excel Macro

Organizzazione Segreteria

Sconti Aziende Dentale




Servizi
CLINICI

7|

Aiutarvi a trattare la
Parodontite e rafforzare
il reparto di Igiene 1







Servizi clinici: Il Protocollo

Lo scopo dei protocolli Bioperio® é quello di aiutarvi a trattare la Parodontite nel
vostro centro e rafforzare il reparto di Igiene.

I tutto attraverso procedure indolori € minimamente invasive, frutto
della ricerca clinica internazionale.

P Parodontite STADIO [ e Il

Gum Detox®.

Py Parodontite STADIO Il e IV

Gum Detox® Intensive.

® Peri-Implantite e Mucosite

Percorsi dedicati all'interno di Gum Detox®

® Gengivite

Protocolli specifici per la risoluzione completa della gengivite.

Terapia di Supporto

Protocolli specifici per la Terapia di Supporto.

www.bioperio.it



Servizi clinici: | modelli

Il modello operativo da applicare al
vostro studio sara costruito
sartorialmente sulla base delle vostre
esigenze. Le alternative possono essere
le seguenti:

Parodontologo Senior
+

Igienista Junior

Parodontologo Senior
+

Igienista Senior
+

Igienista Junior

Inoltre supporteremo il vostro reparto di Igiene Dentale per organizzare al
meglio le Terapie di richiamo e supporto nei pazienti parodontali.




[ benefici del protocollo Bioperio® : Efficacia clinica

5 O + Oltre 650 pazienti con parodontite trattati con

Pazienti trattati il protocollo Bioperio® in Italia.
AMARRARAAR
I trattamento Bioperio® ottiene una “patient re-

solution” (pazienti senza nessuna tasca con PPD > 9 1
5mm) pari al 91,3%.
g , 3%

Patient Resolution

7 5 ’4% Il 75,4% dei casi parodontali si risolve gia

dopo la Gum Detox", prima fase del
protocollo Bioperio®.

*Dati aggiornati secondo il report interno svolto sui pazienti trattati nell'arco
temporale da luglio 2019 a dicembre 2022.




150

Pubblicazioni

Il protocollo si basa sulle oltre 150
pubblicazioni internazionali svolte
in ambito clinico e scientifico dal
Professor Filippo Graziani,
Past-President della Federazione
Europea di Parodontologia.

\

UITI! ® Gum Detox" ¢ un marchlo registrato e svilupp@to nell’ amblto del /
progetto Bloperlo Sta ad indicare la procedur di strumentamone

non chirurgica minimamente invasiva e ad alta performance» .

o4




Servizi
EXTRA

CLINICI

ll La comunicazione verso
il paziente rappresenta
uno dei motori
fondamentali di

Bioperio® 7y

Prof. Filippo Graziani




LA TERAPIA D] SUPPORTO
PER MANTENERE ILTUO SORRISO



Servizi extra-clinici: Comunicazione

La comunicazione verso il paziente rappresenta uno dei motori fondamentali
- . ®
di Bioperio .

COMUNICAZIONE ON-LINE

Bioperio.it

Il nostro sito Internet Bioperio® rappresenta una
risorsa per i pazienti in cui trovare informazioni
utili sulla Parodontite e le malattie gengivali.

Newsletter per i pazienti

Inviamo newsletter personalizzate ai pazienti
: . ®

Bioperio  accrescendo cosi la consapevolezza

delle malattie parodontali.

MALA \A.haaql 1eenld3.it




COMUNICAZIONE OFELINE

- Lettere ai pazienti

Riferiscono diagnosi e piano di
trattamento e, inoltre, sottolineano
professionalita, dedizione, e cura dei
dettagli.

- Materiale per la sala d’attesa

Forniamo ai nostri centri materiale
esclusivo, come brochure o totem per la
la sala d’attesa, per incentivare i pazienti
a informarsi sul servizio Bioperio®.

- Manuale e supporto grafico

I manuali per i pazienti sono il risultato
degli studi e delle ricerche svolte dal
Professor Graziani. Sono dei veri manuali
formativi per il paziente.

In collaborazione con Bee Queen 33,
la nostra agenzia di comunicazione
digitale internal

www.beequeen33.it




Consolidamento dellimmagine del centro

I benefici del protocollo Bioperio® si concretizzano anche in un ritorno di immagine
per il centro partner. Significa, infatti:

Dotarsi di un servizio premium per i propri pazienti

Incremento della valorizzazione dell’anagrafica nel breve e nel lungo periodo

Consolidamento dellimmagine della propria clinica tramite 'adesione ad
un’azienda spin-off dell'Universita di Pisa

Bee Queen 33 SRL

e ‘e, e Azienoa SPINOFF
V DELL'UNIVERSITA DI PISA

¥VaTRaVYS hioperio it




Un club esclusivo

Il network Bioperio® é dedicato a studi
odontoiatri leader del settore, i quali
possono ottenere:

O  Scontistica riservata da parte delle
grandi aziende del dentale

NQ Incontri per la condivisione e il
confronto con le altre realta

Y Closed meeting e workshop
finalizzati allo sviluppo
imprenditoriale del centro partner

www.bioperio.it



Organizzazione della segreteria

Il protocollo Bioperio® prevede anche una parte importante di formazione della
segreteria, che verte su due importanti aspetti. Da una parte la formazione clinica, che
permette di illustrare efficientemente al paziente il piano di trattamento;

dallaltra la presentazione di strategie di vendita orientate alla realta del centro partner.
Orienteremo le sessioni su:

Screening dei pazienti esistenti, monitoraggio e

implementazione visite Bioperio®

Presentazione del piano di trattamento in Prima visita

e in Rivalutazione

Gestione dei obiezioni e/o dubbi del paziente

Supporto circa l'ordinaria attivita di segretaria per la gestione

Bioperio® (Appuntamenti e agende dei clinici)

Consulenza con Performance Coach dedicato

' AN A A A A

Consulenza straordinaria (gestione casi clinici complessi)




Iy

Il team Bioperio®, capitanato dal Prof.Filippo
Graziani ha saputo allineare tutte le figure
del mio numeroso studio:

assistenti, segretarie e igieniste.

Tutti sono stati formati sullimportanza dello
screening precoce della malattia
parodontale e gli operatori clinici

hanno avuto un protocollo semplice

e veloce per fare da subito

e in autonomia la diagnosi iniziale. 1 1

Studio Dentistico Irene Monterotti

www.bioperio.it




Bioperio Academy

La formazione continua e il coinvolgimento di tutto il team svolge un ruolo fondamen-
tale e decisivo per il successo del protocollo Bioperio®.

¥ Formazione clinici

Oltre ad una formazione iniziale di tutti i clinici, verra implementato
un sistema di screening efficace di casi parodontali.

Formazione segreteria
Per acquisire le tecniche di comunicazione e organizzazione dell’attivita
parodontale in studio.

Formazione assistenti alla poltrona
Per I'organizzazione dei materiali e delle sedute cliniche con gli
strumenti corretti nella giusta sequenza.

Follow-up continui

La formazione avverra sia in fase di avviamento del centro, che
successivamente a cadenze regolari. In questo modo & possibile
monitorare 'andamento degli screening, la motivazione del team e
l'individuazione di nuovi casi.

www.bioperio.it




La fase della Terapia di Supporto
verra svolta interamente dagli
igienisti dentali degli studi partner
Bioperio®, formati attraverso i corsi
Periocampus.

Per supportare la loro crescita
professionale, abbiamo riservato un

prezzo dedicato per i nostri percorsi
in ambito professionale:

@ iCampus REVOLUTION
9 Periocampus FOUNDATION
9@ Periocampus ADVANCED

N Periocampus EXECUTIVE

www.periocampus.com




il

La formazione Bioperio si € dimostrata
efficace in ogni sua fase. In particolar
modo gli incontri di formazione svolti dal
Prof. Graziani con il team, sono riusciti a
stimolare interesse ed entusiasmo fra tutti
i partecipanti. Un argomento conosciuto
dagli ascoltatori, ma che é riuscito a
risultare nuovo ed avvincente grazie al
metodo esposto dal Professore /4

Studio Dentistico De Mar




[l fondatore

Filippo Graziani & Professore Ordinario
dell'Universita di Pisa, dove insegna
Parodontologia. Ha dedicato tutta la sua
vita professionale alla diagnosi e al
trattamento delle malattie parodontali,
come clinico, ricercatore e accademico.

Ha sviluppato importanti linee di
ricerca per il trattamento delle malattie
gengivali e parodontali, dividendosi fra
I'Universita di Pisa e I'University College
di Londra, dove si & specializzato.

Ha pubblicato oltre 140 lavori scientifici,
di cui numerosi hanno come obiettivo la
definizione del migliore trattamento della
parodontite e la comprensione dei
rapporti fra salute sistemica, qualita di
vita e parodontite.

Bioperio® nasce con questa vocazione:
mantenere i denti naturali per tutta la vita,
migliorando la salute psico-fisica del
paziente.

www.bioperio.it
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RIGENERIAMO SORRISI
800 699 720
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BEE QUEEN 33 SRL

®,_'®, O AZIENDA SPINOFF
DELL'UNIVERSITA DI PISA
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